
将县城特产中老年棉服推上“云经济”的内蒙古青年

在内蒙古乌兰察布市化德县，一位名叫郝宇的青年企业家正用“云经济”改写当地中老年棉服产业的命运。化德县以生产中老
年棉服闻名，郝宇作为当地最年轻的服装厂老板，独辟蹊径，专注电商销售，将县城特产推向全国市场。他的故事不仅展现了
青年创业的魄力，也为传统产业注入新活力，引发网友热议：“这才是新时代的创业精神！”化德县地处内蒙古中部，是一个
以农业和服装产业为主的小县城。当地棉服产业起步于20世纪80年代，90年代曾风靡全国，如今仍是北方中老年棉服的
主要生产基地之一，年产服装近1400万件，销往30多个省市。郝宇的工厂就在这片产业沃土上扎根，但他与众不同的是
，放弃传统线下批发，选择全部业务通过电商平台运营。这一决定在保守的县城服装圈掀起不小波澜，却也让他成为当地电商
领域的“独苗”。郝宇的创业之路始于8年前。2017年，他放弃城市白领生活，返乡接手家族服装厂。当时，化德县的棉
服产业虽有规模，但多依赖传统市场，利润微薄，年轻人鲜有问津。郝宇敏锐地嗅到电商的商机，决定转型。他回忆道：“县
里很多人觉得电商不靠谱，但我看到网上中老年服装需求很大，觉得值得一试。”他迅速注册了淘宝、拼多多等平台店铺，投
入全部精力研究产品定位和网络营销。转型初期，困难接踵而至。化德县物流基础薄弱，快递成本高企中老年棉服款式老旧，
难以吸引线上消费者。郝宇带领团队从头学起，白天忙于工厂生产，晚上研究电商数据，常常熬到凌晨一点。他还聘请设计师
，改良棉服款式，推出轻便保暖、适合中老年人群的时尚单品。渐渐地，店铺销量攀升，产品覆盖从内蒙古到广东的广大市场
。一位北京的买家留言：“没想到内蒙古小县城的棉服这么好看又实用，性价比超高！”郝宇的成功离不开对“云经济”的精
准把握。他利用短视频平台展示生产过程，通过直播与消费者互动，增强信任感。2024年“双十一”，他的店铺单日销售
额突破50万元，创下化德县电商纪录。网友惊叹：“这小伙子把县城棉服卖成了网红爆款！”更令人感动的是，郝宇带动了
当地就业，工厂吸纳了近百名工人，其中不少是留守妇女和返乡青年。一位工人说：“跟着郝总干，不仅有稳定收入，还学到
了电商知识，感觉很有奔头。”化德县的棉服产业因郝宇的探索焕发新生。过去，当地工厂多为代加工，利润被中间商挤压。
如今，郝宇的电商模式直接对接消费者，利润率提升了近一倍。他还积极与县政府合作，参与“乡村振兴”项目，计划建设电
商培训基地，培养更多本地青年投身“云经济”。一位县领导评价：“郝宇的模式为化德棉服产业打开了新局面，也为年轻人
返乡创业树立了榜样。”社交媒体上，郝宇的故事引发热烈反响。网友们不仅为他的创业精神点赞，还对化德棉服表现出浓厚
兴趣。有人留言：“看了郝宇的直播，果断下单一件给爸妈，质量真不错！”也有人感慨：“小县城也能玩转电商，内蒙古青
年真是好样的！”还有网友调侃：“化德的棉服火遍全国，下一步是不是要出口了？”郝宇的成功也折射出“云经济”对传统
产业的改造潜力。近年来，内蒙古积极推动数字经济发展，出台政策支持电商进农村。化德县借此东风，建设了电商产业园，
完善物流网络，为像郝宇这样的创业者提供了沃土。专家分析，郝宇的模式不仅是个人成功，更为县域经济探索出一条可复制
的路径。未来，化德县计划以棉服产业为龙头，打造区域品牌，吸引更多年轻人回流。尽管成绩斐然，郝宇并未止步。他计划
引入智能生产线，提升生产效率，同时开拓跨境电商，将化德棉服推向国际市场。他说：“我想让全世界都知道，内蒙古的县
城也能做出好产品！”网友对此充满期待：“从化德到全球，郝宇加油！”也有声音提醒：“希望他能注重质量，别让快速扩
张影响口碑。”郝宇的故事，是内蒙古青年拥抱“云经济”的缩影。在这片草原深处，他用创新和坚持，将县城特产中老年棉
服打造成电商爆款，不仅改变了自己的命运，也点亮了化德县的产业未来。随着“云经济”的风潮席卷，这位年轻人的创业传
奇还在继续书写。
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